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UNIVERSITA’ DEGLI STUDI DI SASSARI

SCHEDA PROPOSTA SPIN OFF

2Dati del/i proponente/i


2Dati relativi alla società


2Compagine Sociale


3Descrizione Sintetica dell’Idea Imprenditoriale


4Progetto di Impresa


5Prodotti e/o Servizi


6Processo Produttivo


6Organizzazione e le Risorse Umane


7Aspetti Finanziari




Dati del/i proponente/i

 Replicare per ogni soggetto proponente
	Cognome, Nome
	

	Dipartimento
	

	Posizione accademica
	

	Telefono
	

	e-mail
	


Dati relativi alla società
Nome dell’impresa
	


Oggetto sociale e forma giuridica

	


Sede legale e operativa

	


Capitale Sociale

	


Compagine Sociale

Persone Fisiche

	Cognome
	Nome
	Posizione/ Professione
	Quota capitale sociale
	Quota % capitale sociale

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


Persone giuridiche

	Enti Pubblici
	Sede
	Quota capitale sociale
	Quota % capitale sociale

	
	
	
	

	
	
	
	


	Enti Privati
	Sede
	Quota capitale sociale
	Quota % capitale sociale

	
	
	
	

	
	
	
	


Descrizione Sintetica dell’Idea Imprenditoriale
Settore di attività (secondo codice atecofin)
	


Prodotti/servizi che si intendono fornire
	Elencare sinteticamente i prodotti e servizi che si intendono fornire



Localizzazione
	Indicare (brevemente) dove si intende localizzare l’attività di impresa




Tempo di avvio del progetto
	Effettuare una stima indicativa dei tempi necessari per l’avvio del progetto imprenditoriale 



Partnership
	Indicare eventuali partnership industriali già avviate o potenzialmente interessate all’iniziativa, descrivendo sinteticamente il ruolo del/i partner nella fase di start up



Progetto di Impresa
Origine e motivazioni strategiche del progetto di impresa
	Indicare la struttura di origine del progetto di impresa, ossia l’unità organizzativa dell’Ateneo da cui si è originata l’idea imprenditoriale, e le motivazioni strategiche che spingono a ritenere profittevole dar vita a tale progetto



Collegamento con le attività di ricerca  svolta presso l’Università di Sassari

	Indicare le attività o i prodotti che hanno dato spunto al progetto




Finanziamenti della ricerca precedente alla proposta di costituzione dell’azienda spin off
	Segnalare i soggetti finanziatori, l’importo e la durata dei finanziamenti ottenuti, la durata di tale ricerca ed i risultati ottenuti, incluso l’ottenimento di eventuali brevetti




Fattori potenziali di successo e grado di innovatività
	Descrivere i fattori che potenzialmente possono condurre al successo il progetto (ad esempio fattori legati al processo produttivo, all’offerta di un prodotto non coperto da competitor, a particolari competenze disponibili internamente all’azienda spin off, …) ed il grado di innovazione apportato dal progetto in questione nel campo di riferimento



Prodotti e/o Servizi
Descrizione dettagliata dei prodotti/servizi e loro caratteristiche distintive

	Considerando l’elenco dei prodotti/servizi che si intende fornire indicato nella descrizione dell’idea imprenditoriale, spiegare quali sono le caratteristiche di ogni singolo prodotto/servizio, fornendo una quantità sufficiente di informazioni al fine di una adeguata comprensione 




Indicazione mercati /clienti di riferimento
	Illustrare i bisogni che si intende soddisfare con i prodotti/servizi ideati ed i mercati di riferimento: dimensioni, segmenti target, tassi di sviluppo, concorrenti, canali distributivi e politiche di prezzo 




Elementi distintivi rispetto ai prodotti servizi già disponibili e concorrenti potenziali
	Descrivere le tecnologie innovative per la produzione dei prodotti/servizi, l’eventuale disponibilità di brevetti e/o contratti di licenza, il grado di imitabilità e sovrapposizione dei prodotti concorrenti




Processo Produttivo

	Descrivere in maniere completa il processo produttivo, tecnologie di produzione, impianti, macchinari e fonti di approvvigionamento




Organizzazione e Risorse Umane

Descrizione dell’organigramma aziendale, delle funzioni manageriali e responsabilità dei soggetti coinvolti
	Rappresentare l’organigramma aziendale, le funzioni manageriali previste per il corretto svolgimento dell’attività d’impresa e i soggetti incaricati a svolgere le funzioni e le modalità di reperimento delle eventuali competenze mancanti



Aspetti Finanziari

	Specificare l’ammontare dell’investimento necessario per l’avvio e lo sviluppo dell’idea imprenditoriale, gli strumenti finanziari per avviare l’iniziativa imprenditoriale (pubblici e privati).




Piano economico-finanziario prospettico su 5 anni
	
	I ANNO
	II ANNO
	III ANNO
	IV ANNO
	V ANNO

	RICAVI
	
	
	
	
	

	RICAVI DA VENDITE
	
	
	
	
	

	ALTRI RICAVI
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	COSTI
	
	
	
	
	

	RICERCA E SVILUPPO
	
	
	
	
	

	MATERIE PRIME
	
	
	
	
	

	COSTI PER IL PERSONALE
	
	
	
	
	

	COSTI COMMERCIALI
	
	
	
	
	

	COSTI AMM/VI
	
	
	
	
	

	COSTI PER SERVIZI
	
	
	
	
	

	AFFITTI
	
	
	
	
	

	COSTI VARI
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	UTILE/PERDITA
	
	
	
	
	


	
	I ANNO
	II ANNO
	III ANNO
	IV ANNO
	V ANNO

	ATTIVITÀ
	
	
	
	
	

	IMM.NI IMMATERIALI
	
	
	
	
	

	IMM.NI MATERIALI
	
	
	
	
	

	CREDITI M/L TERMINE 
	
	
	
	
	

	LIQUIDITÀ
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	PASSIVITÀ
	
	
	
	
	

	CAP. SOCIALE
	
	
	
	
	

	TFR
	
	
	
	
	

	FONDI AMMORTAMENTO
	
	
	
	
	

	MUTUI PASSIVI
	
	
	
	
	

	DEBITI VS. FORNITORI
	
	
	
	
	


(Eventuale) Previsione del break-even point
	Indicare, nel caso  in cui sia possibile effettuare tale calcolo, il break-even point, vale a dire la quantità di prodotti/servizi venduti al prezzo di vendita stabilito per cui si ottiene il pareggio dei costi totali (costi fissi + costi variabili) e i tempi necessari per conseguire il punto di pareggio.



SCHEDA PROPOSTA SPIN OFF
- 8 -

[image: image2.png]A.D. MDLXII



